DESENVOLVIMENTO NO MUNDO CONTEMPORANEOQ

As economias emergentes, o mergulho?”

Os principais paises latino-americanos observam seu futuro agravar-se a olhos
vistos. O Brasil passa por uma desaceleragéo intensa do seu crescimento, e por
contestacOes sociais importantes em 2013. A Argentina também sofre com
uma grande redugdo do seu crescimento e com sérios problemas de gover-
nanga. O México, tdo elogiado atualmente por institui¢des internacionais, revé
seu crescimento, reduzindo-o, e permanece muito dependente da conjuntura
norte-americana. A China, embora mantenha um nivel de crescimento ele-
vado, sente os efeitos negativos dessa desaceleragdo nas balangas comerciais
do Brasil, Argentina, Chile, Colombia e do Peru, que vém se manifestando
desde 2012. Esses efeitos negativos correm o risco de serem desastrosos num
futuro préximo, se os precos das matérias-primas continuarem a baixar. As
dificuldades que a China, encontra para passar de um regime de crescimento
para outro, baseado na expansio do mercado interno, se traduzem por uma
desaceleragdo do crescimento. Por isso, além do mito veiculado sobre “o esta-
do de saude” das economias emergentes, principalmente latino-americanas, a
questdo pertinente é saber se estas economias nio se encontrariam no final de
um ciclo de expansio iniciado nos anos 2000, e que poderia se manifestar por
um retorno do “stop and go” ou, em outras palavras, “crescimento-mergulho’,
que as caracterizava no passado.

Periferia versus centro. Essas caracterizagdes pertinentes ha algumas déca-
das tornaram-se obsoletas com as mudangas recentes da economia mundial.
Os paises atores dessas transformagdes sio a China, a India, o Brasil, a Africa
do Sul, mas também na América Latina, o México, a Argentina, o Chile, a
Colémbia e, na Asia, Indonésia, Maldsia, Cingapura, Coreia do Sul, Taiwan,
e até mesmo a Tailandia e o Vietnam. Sao economias de rendas médias, na
verdade elevadas para alguns deles, como Cingapura, Taiwan e Coreia do Sul,
cujo crescimento e nivel de renda média nao dependem exclusivamente da
exportagdo do petroéleo, como no caso de vérios paises do Oriente Médio.
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As economias emergentes, o mergulho?

Antes de tudo, examinaremos o significado da denominag¢io “economias
emergentes”. Em seguida, focalizaremos a nova divisdo internacional do tra-
balho — que surge com a expansdo dos paises emergentes, o intenso cresci-
mento e a industrializagio rapida de varios paises asiaticos —, o crescimento
moderado da América Latina e a sua desindustrializagdo precoce, a evolugio
dos salarios e das condigdes de trabalho, assim como a evolugdo da pobreza
e o peso crescente das classes médias. Na conclusio, investigaremos sobre os
possiveis futuros dessas economias.

Introducao: economias emergentes, o que esconde essa designacao?

Entre as economias emergentes, nosso interesse se focard mais particularmen-

te naqueles paises designados pelo acronimo Brics — Brasil, Russia, India,

China e Africa do Sul —, porque eles participam ativamente das mudancas da

divisao internacional do trabalho hd cerca de 20 anos. Sua contribuigdo para o

crescimento mundial e para os paises avancados é cada vez mais determinan-

te. O peso econdmico destes passa a ser considerdvel. Em 2012 o crescimento
do PIB dos Brics foi equivalente ao PIB da Itélia, sobretudo gragas ao peso
econdmico conquistado pela China e pela India. Entretanto, embora tenham
caracteristicas comuns, esses paises sdo muito diferentes entre si.

O que une esses paises:

1) uma distribui¢do de renda muito desigual, desigualdades essas que se
acentuam na China, na Rassia, na India e na Africa do Sul ha mais de 20
anos, e que diminuiram um pouco ha alguns anos na Russia e no Brasil,
permanecendo, ainda assim, bastante elevadas;

2) uma grande informalidade que ndo diz respeito apenas aos “trabalhadores
autébnomos”, mas também aos assalariados de pequenas empresas;

3) diferengas de produtividade do trabalho, particularmente acentuadas
entre as empresas;

4) niveis de corrup¢io elevados e grande opacidade nas decisoes
governamentais.
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Diferencas de salarios e de produtividades acentuadas

Segundo um estudo da OCDE e da Cepal (2012) as diferencas salariais entre as microempresas (menos
de 10 trabalhadores e tendo, em geral, um emprego informal), as pequenas (menos de 50), as médias
(menos de 250) e as grandes empresas sao muito maiores nos principais paises da América Latina do que
nos paises avangados. O mesmo acontece em relagao as diferencas de produtividade. A comparacdo de
saldrios e das produtividades médias entre os paises latino-americanos e 0s paises avancados nao tem
muito sentido e pode se prestar a erro, sendo as dispersdées em torno das médias respectivas muito dife-
rentes. As grandes empresas, quase sempre transnacionais — cuja producao é destinada principalmente
ao mercado interno —, tém niveis de produtividade que nem sempre sao muito distantes daqueles alcan-
cados por paises avancados, o que esta longe de ser 0 caso para as outras, sobretudo para as peguenas
e microempresas nas quais se concentram os empregos informais. As grandes empresas estrangeiras ou
nacionais de subcontratacao, cuja producao é em especial destinada as exportacoes, possuem uma baixa
taxa de produtividade na medida em que utilizam técnicas simples e uma guantidade consideravel de
empregados e trabalhadores pouco qualificados, em geral mal pagos e submetidos a condi¢6es de traba-
lho “nado decentes”. Essas empresas encontram-se particularmente na Asia, em paises onde o capitalismo
“selvagem” se manifesta quase sem resisténcia, como China, Bangladesh etc.

O que os diferencia:

a demografia: a China (1,4 bilhdo de habitantes) e a India (1,1 bilhdo) sdo
muito povoadas, o Brasil (200 milhées), a Ruassia (142 milhées) e a Africa
do Sul (51 milhdes) sao menos;

a taxa de crescimento: permanece muito alta e relativamente regular na China
nos anos 2000 (9% a 10% ao ano) e na India (8% a 9%), ¢ mais fraca, mas con-
sequente, no Brasil, (4%,) e na Russia (3 a 4%) e ¢ ainda mais fraca na Africa
do Sul (2% a 5%), com uma baixa mais ou menos acentuada em 2009;

as taxas de investimento: vao quase do simples na América Latina ao
dobro na China, e, recentemente, na Coreia do Sul;

a especializa¢do internacional: a China exporta principalmente produtos
manufaturados e ocupa um lugar significativo nas exporta¢des mundiais
(12% destas). O Brasil hoje exporta cada vez mais produtos primarios e néo
consegue aumentar o seu peso nas exportagdes mundiais (1,1%), sendo de
forma marginal. A Russia e a Africa do Sul também exportam cada vez mais
produtos primarios e a India se especializa na exportacio de servicos;

a situacdo de suas contas externas: as balangas comerciais da China, da
Russia e do Brasil apresentam saldo positivo, assim como o balango das
contas correntes, exceto no Brasil. Em compensagio, os saldos da balanca
comercial e das contas correntes da India sdo negativos;

as infraestruturas: em desenvolvimento rdpido na China, insuficientes na
India e na América Latina;
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7) as taxas de urbanizacio: média ou fracas na China e na India, muito altas
na América Latina;

8) avioléncia: a taxa de homicidio é muito elevada na Africa do Sul, no Brasil e
na Russia. Na China e na India ela é mais fraca, porém apresenta crescimento.

Alguns paises que muito recentemente pertenciam a periferia adquiri-
ram, hoje, atributos do antigo centro e passaram a ter veleidades de domina-
¢40 sobre os paises menos avangados. Varios desses paises tém ou tiveram até
pouco tempo um nivel de industrializacio importante, quase sempre “trun-
cado’, e exportam capitais tanto para os paises menos quanto para os mais
avancados. Os subimperialismos surgem com a ascensao em potencial dos
paises emergentes, como a China, o Brasil e outros.

1. Os paises emergentes desequilibram o centro de gravidade
do mundo e impdem uma nova divisao internacional do trabalho

1.1Parcela crescente dos emergentes nos intercimbios mundiais, caso da China
O desequilibrio do centro de gravidade do mundo deve-se, sobretudo, aos
paises asidticos, principalmente a China que contribuiu com 70% para o
crescimento global das trocas internacionais de 2005 a 2010, segundo o
Banco Mundial (2011).

A parcela das trocas Sul-Sul aumenta de maneira consideravel, em especial
por causa da explosio internacional da cadeia de valor, sobretudo entre paises
asiaticos. As importagdes Sul-Sul correspondiam a 23% de suas importagoes
totais em 1990, e se elevaram a 45% em 2010. As trocas externas da China estdo
longe de serem concentradas e a Europa é seu principal cliente. As importagoes
da China provenientes dos paises asidticos sdo constituidas de bens duréveis, de
equipamentos sofisticados e de componentes com fins de montagem. Ja aque-
las provenientes da Africa e da América Latina sdo concentradas em matérias-
-primas, enquanto que as exportacdes da China recaem principalmente sobre os
produtos manufaturados. Redescobrimos, dessa maneira, a antiga especializa-
¢do internacional, fonte de relagdes de dominagéo, até mesmo de imperialismo:
para uns as matérias-primas, para outros os produtos manufaturados.

As exportagdes da China ultrapassam em muito suas importacoes desde a
sua entrada para a OMC em 2001. Do mesmo modo, as entradas liquidas de
capitais sdo consideraveis. As reservas em divisas da China aumentam com
grande rapidez e estdo entre as mais importantes do mundo. Elas alcangaram
USS$ 3,4 bilhoes em margo de 2013 e grande parte delas é investida em titulos
do Tesouro americano. A China é, assim, credora dos Estados Unidos, o que lhe
confere certo peso nas negociagdes internacionais.
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“Oficina do mundo”, a China é exportadora de produtos industriais, dos
quais a metade se constitui de atividades de montagem. A expansio extre-
mamente rapida das exportagdes chinesas traduz, em parte, a explosdo inter-
nacional da cadeia de valor. O exemplo da produ¢do do Iphone 3G em 2009
é, a esse respeito, revelador: a participagdo do pais no custo total do produto é
somente de 3,6%, pois os diferentes componentes sdo produzidos no Japao
e em outros paises, e depois montados na China. Desde 2009 a China ¢é a pri-
meira exportadora de produtos manufaturados no mundo, ao passo que em
1985 ela se situava no 26° lugar. Seu peso nas trocas mundiais, de marginal
(pouco menos de 1%) em 1978, passou para 12%. A estrutura das exporta-
¢Oes da China assemelha-se, na verdade, aquela dos paises avangados, mas
grande parcela dos produtos exportados — quase metade — vem de fabricas
de montagem. A outra parte vem de atividades que integram mais valor agre-
gado. Nas primeiras, o valor agregado produzido no local é bem baixo, mas
ligeiramente superior ao que se pode observar nas “maquiladoras” do México
ao exportarem para os Estados Unidos e Canada no d4mbito do acordo de
livre comércio que os une; nas segundas atividades observa-se um processo
de retomada de alguns segmentos mais a montante. O valor agregado neste
caso é, portanto, mais elevado e a contribuic¢éo para o crescimento econémico
dessas atividades é mais importante do que as primeiras.

A retomada de alguns segmentos nio se refere apenas a uma parte das ati-
vidades de exportagdo. Observa-se também, sobretudo nas atividades voltadas
para o mercado interno. As multinacionais sdo a0 mesmo tempo pressionadas a
se associarem a um empresario local e a cederem grande parte de suas patentes,
na verdade se deixando espoliar e aceitando que uma parte crescente dos inputs
seja produzida preferencialmente no local, e ndo importada.

1.2 Retorno a predominancia das exportacdes de matérias-primas

para os emergentes latino-americanos

A partir dos anos 1940, talvez 1960, a estrutura das exportagdes evoluiu pro-
fundamente em alguns paises latino-americanos (Brasil, Argentina, México
etc.) e asidticos (Coreia do Sul, Taiwan etc.) e se concentrou cada vez mais
nos produtos manufaturados. Mas desde 2000 a parcela das exportagdes de
produtos primarios aumentou fortemente nos paises latino-americanos.
O que se chama primarizac¢do é precisamente esse retorno a uma estrutura das
exportagdes que privilegia cada vez mais a exportagdo de produtos primarios,
em detrimento dos produtos industriais. Em vérios paises da América Latina,
assim como na Russia, essa parcela tornou-se consideravel em 2012.
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Primarizacao das exportacdes em alguns paises (em porcentagem das exportagdes totais)

Energia Agroalimentar Minerais Total
Brasil 121 31.1 19 62.2
Argentina 7.5 52.3 2.7 62.5
Colémbia 63.9 13.1 0.9 77.8
Russia 61 3.7 17 66.3

Fonte: Natixis
0BS: Notemos que a agroalimentar inclui, numa pequena parte, a indistria alimentar caracterizada por um valor agregado mais
(Brasil) ou menos importante (Argentina)

A nova primariza¢do oferece vantagens em termos de balanga comercial
com a alta dos precos das matérias-primas, principalmente devido a intensa
demanda da China. Relaxa a pressio externa, o que tende a reduzir a vul-
nerabilidade dessas economias primarizadas enquanto a alta dos pregos das
matérias-primas se mantiver, o que ndo ¢ mais o caso desde o fim de 2012.
Da mesma forma, ela afrouxa a presséo fiscal, na medida em que essas expor-
tagdes sdo fontes de impostos. A primarizagdo é também, e sobretudo, a face
oculta de uma desindustrializagdo importante. Os paises asidticos se indus-
trializam, os paises latino-americanos se “primarizam” e se desindustriali-
zam. Os primeiros tém uma taxa de crescimento importante, os segundos
uma taxa de crescimento modesto.

A China compra da Africa e da América Latina matérias-primas, quase
sempre brutas, e exporta para eles produtos manufaturados, competindo
com os produtos locais. A esta assimetria nas relagdes internacionais, se
acrescenta outra. A China tem um peso enorme nas trocas da maioria dos
paises latino-americanos. Ela se tornou o principal cliente do Brasil, enquan-
to a América Latina pesa bem pouco para a China.

2. Os diferentes modelos de desenvolvimento na Asia

As economias emergentes constituem um conjunto heterogéneo, tanto do
ponto de vista de sua taxa de crescimento, quanto da sua mobilidade social.
Com uma taxa de crescimento muito elevada — e apesar do agravamento das
desigualdades tanto regionais e setoriais (urbana/rural) quanto entre as pes-
soas —, a probabilidade de conseguir sair da pobreza é grande. Esse foi o caso
dos “dragdes” (Coreia do Sul, Taiwan, Cingapura e Hong Kong) e dos “tigres”
asiticos (Malasia, Tailandia e Indonésia), e é hoje o caso da China e da India.
Ao contrério, em uma América Latina com uma taxa de crescimento mais
modesta a probabilidade de sair da pobreza é mais reduzida.
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2.1China

Na China, o PIB por habitante calculado pela taxa de cAmbio corrente foi mul-
tiplicado por pouco mais de 22 entre 1980 e 2011, passando de US$ 220 em
1980 a US$ 4.930 em 2011. Expresso em taxa de paridade do poder de compra
(PPC), foi multiplicado por 33. A diminui¢io da pobreza, calculada de manei-
ra absoluta, é impressionante (ver quadro abaixo). Todavia, o aumento muito
rapido das desigualdades de renda impede parcialmente os efeitos positivos
de uma forte taxa de crescimento sobre a reducio da pobreza. Esta se man-
tém, entretanto, num ritmo mais reduzido. O agravamento das desigualdades
é fonte de intensas frustragdes e estd na origem de muitas lutas sociais.

China: alguns nimeros caracteristicos

1980 1985 1990 1995 2000 2005 201
PNB per capita na taxa
de cambio corrente 220 280 330 530 330 1740 4930
PNB per capita, TPC 250 500 800 1480 2340 4090 8430
Taxa de pobreza (menos
de US$ 1,25 TPC/dia em % 84 63 o0 54 36 " 3
Taxa de pobreza (menos
de US$ 2 TPC/dia em % 98 93 85 /4 o el 30

Fonte : Banco Mundial

A originalidade do modelo chinés reside na sua capacidade de associar a
agua e o fogo: o socialismo e o mercado. A China se caracteriza pela impor-
tancia de seu setor publico, submetido a uma modernizag¢io financiada por
créditos a taxas de juros bem baixas, ao preco de praticar uma “repressao
financeira” com o setor privado, devendo emprestar a este a taxas de juros ele-
vadas. Ela se caracteriza também pela dimensio das subvenc¢des concedidas
as empresas publicas, pelos precos baixos dos fatores de producio, (trabalho,
compra de matérias-primas e de energia) e, ainda, pelas facilidades consenti-
das para comprar empresas estrangeiras — com o objetivo de se apropriar das
tecnologias mais recentes. Além disso, pratica uma politica protecionista via
a manutencdo de uma taxa de cAmbio depreciada, e a exclusdo, de facto, das
empresas estrangeiras nas licitagdes publicas. A originalidade desse modelo
se baseia na articulagdo das forcas sociais sob a égide do Partido Comunista,
ao qual empresarios dos setores publicos e privados em geral pertencem:
um mundo de trabalho com suas diferenciagdes cada vez mais agudas entre
campo e cidade, entre trabalhadores qualificados e ndo qualificados, entre tra-
balhadores residentes e trabalhadores ilegais (sem o “Hukou”), estes ultimos
denominados mingongs, que pouco se beneficiam das vantagens sociais. Além
disso, a originalidade do modelo se constitui:
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1) na capacidade do Estado central de manter o controle e a harmonia
com os governos das provincias, impulsionando a descentralizagdo
econdmica;

2) na concentragdo politica;

3) no crescimento elevado, capaz de legitimar a continuidade do regi-
me autoritario, apesar das desigualdades crescentes e do aumento da
Corrupgao.

A intervenc¢do macica do Estado, a vulnerabilidade dos empresérios pri-
vados e publicos, a corrupgio, a superexploracdo dos trabalhadores, sobretu-
do dos “ilegais”, sdo particularidades desse modelo. Na verdade, estamos na
presenca de um duplo processo de acumulacdo primitiva: o primeiro, no sen-
tido de Marx, com o afluxo de trabalhadores rurais pobres nas cidades, quase
sem direitos, sendo este um processo prestes a um esgotamento; o segundo,
mais complexo, com a espoliagdo dos poupadores devido as taxas de juros
muito baixas, até mesmo negativas, e a concessdo de crédito a taxas baixas
para empresas selecionadas, publicas e privadas.

Para os economistas e politicos chineses, o regime nao se baseia numa legi-
timidade ideoldgica, mas na sua eficicia. Lembram entdo a frase de Deng Xiao
Ping: “Pouco importa se o gato é branco ou preto, desde que ele pegue os ratos”

2.2 india

A India conhece um crescimento bastante fraco dos seus empregos na manufa-
tura. Em 1993-94 esses empregos representavam 11% do conjunto dos empregos,
e em 2004-05 somente 12,4%, ao passo que na Coreia do Sul, eles representavam
1,5% do conjunto dos empregos nos primérdios do seu crescimento rapido em
1960, e 27% em 1990. O crescimento na India néo cria empregos manufatureiros,
ou cria bem poucos, por duas razdes: a primeira decorre da importéncia crescen-
te das atividades de servigos, modernas e “arcaicas’, e do fraco éxodo da popu-
lagdo rural para as cidades. A méao de obra que migra do campo se concentra
em empregos informais “arcaicos’, principalmente comércio e servigos, enquanto
o setor manufatureiro absorve poucos trabalhadores. Os empregos informais —
onde se concentra a miséria — representam mais de 86% dos postos de trabalho
em 2005. A segunda razio é que o setor industrial moderno é de grande inten-
sidade capitalista. Portanto, nio se observa, como na China, uma “passagem’,
mesmo que limitada, por empresas intensivas em mao de obra.

O fraco crescimento da produtividade média do trabalho na India se
explica, sobretudo, pelo peso muito importante dos empregos de sobrevi-
véncia, de baixo nivel de produtividade. Diferentemente da Coreia do Sul,
da China etc., a India salta a etapa dos empregos industriais e da indus-
tria de maneira geral, o que parece um limite ao seu crescimento. A isso
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se acrescentam a insuficiéncia das infraestruturas, a violéncia endémica, a
dimenséo do analfabetismo, a extensdo dos déficits geminados (or¢amento e
balanca comercial), a modéstia ainda relativa dos investimentos estrangeiros
diretos — apesar da liberalizacio rdpida do mercado de capitais que os con-
cerne (com exce¢do dos investimentos em carteira). H4, ainda, os riscos da
“doenga holandesa”, ligados & importéancia das transferéncias monetarias dos
trabalhadores indianos imigrados. Tudo isso faz com que o intenso cresci-
mento da India pareca problematico no futuro, salvo se ocorrerem mudangas
de ordem estrutural. As duas Indias, uma moderna, centrada nos servicos e
em alguns ramos da industria (farmdcia etc.), utilizando uma méo de obra
altamente qualificada, e a outra arcaica, na qual se concentram a miséria e os
empregos informais ndo qualificados, sdo na verdade apenas uma. As particu-
laridades do regime de crescimento na India tornam extremamente dificeis a
modernizagio e o crescimento duravel. A ampliacdo das classes médias pode
se constituir num fator capaz de dinamizar o crescimento a longo prazo?

3. Os modelos de desenvolvimento distintos na América Latina

Com exce¢do da Argentina, as taxas de crescimento dos principais paises da
América Latina foram mais elevadas nos anos 2000 do que nas décadas de
1980 e 1990. Mas essas taxas estdo muito aquém das que se observam na Asia.

Taxa de crescimento do PIB em trés economias emergentes latino-americanas, 2001-2013

Taxa de crescimento

2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005| 2006 2007| 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012| 2013 médio 2001-2013

Brasil 1.3 2.7 1.2 5.7 3.2 4 6.1 5.7 -0.7 7.5 2.7 0.9 2.3 3.6
Argentina -4.4| -10.9 8.8 9 9.2 8.5 8.7 6.8 0.9 9 8.9 19 2.8 7.1
México 0.0 0.8 1.4 4.1 3.3 5.1 3.4 1.5 -6.1 5.5 3.9 3.9 3.1 2.5

Fonte: Banco Mundial e Cepal

3.1 Disparidades das situacdes econdmicas

Os percursos econdmicos da Argentina, do Brasil e do México desde o comego do
milénio ndo sdo os mesmos. A Argentina conheceu um boom econdmico de 2003
a 2011, com excegao de 2009: um excedente primario consideravel do seu orga-
mento, uma balan¢a comercial superavitdria, uma balanca de contas correntes
positiva e diminui¢ao de sua taxa de pobreza. Entretanto, a concentracio da renda
permaneceu elevada, e sua taxa de inflacdo, embora nio reconhecida oficialmen-
te, sofreu uma alta importante. Mesmo quando se observou uma retomada dos
investimentos no setor industrial e um comego de substitui¢do das importagdes,
a economia permaneceu ainda fortemente primarizada. Desde 2012, a situagdo
vem se depreciando com a desaceleragdo acentuada do crescimento, uma sensivel
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diminui¢do dos excedentes orcamentérios e externos, inflacio elevada, e uma
gestdo da economia ndo mais controlada, mas cada vez mais regulamentada.

Na mesma década, o Brasil manteve, em média, uma taxa de crescimento
mais lenta do que a Argentina e os paises asiaticos. Diferentemente do vizi-
nho latino-americano, seu sistema de produ¢do se modernizou um pouco
nos anos 1990. Essa modernizagio foi, entretanto, insuficiente. Desde 2006,
o saldo da balan¢a comercial dos produtos industriais vem se tornando cada
vez mais negativo, sobretudo no que diz respeito aos produtos de média e alta
tecnologia. As reservas internacionais aumentam, a0 mesmo tempo gragas a
um saldo positivo da balan¢a comercial devido a expansao das exportagdes
das matérias-primas, e, em grande parte, gragas as entradas de capitais sob a
forma de investimentos em carteira e de investimentos diretos desde os anos
1990. Entretanto, as saidas de capitais a titulo de pagamento dos dividendos,
incidindo sobre os investimentos diretos e de carteira, aumentaram com
grande rapidez, passando, segundo o Banco Central do Brasil, de US$ 12,7
bilhdes em 1990, para US$ 57,9 bilhdes em 2011. Por conseguinte, a vulne-
rabilidade externa do Brasil ndo desapareceu. Ela se manifestou pelo volume
crescente dessas saidas de capitais e pela dependéncia do saldo da balanca
comercial aos precos das matérias-primas e aos volumes exportados.

O México conheceu, na década, uma taxa de crescimento média relativamen-
te mediocre. Isso se explica, em grande parte, pelo aumento da dependéncia, quase
exclusiva, da conjuntura norte-americana. O México faz parte da América Latina
e da América do Norte. Culturalmente ¢ latino-americano e economicamente
cada vez mais norte-americano, desde a assinatura do tratado de livre-comércio
com os Estados Unidos e o Canada. Cerca de quatro quintos do seu comércio
exterior é dirigido para esses dois paises, e 0 quinto restante é dividido entre a
Asia, a Europa, e as América Central e do Sul. A estrutura de suas exportagdes é
composta cada vez de menos petrdleo e de mais produtos industriais, dos quais
mais da metade vem de industrias de montagem (as “maquiladoras”). A pequena
integracdo local gera pouquissimo efeito dessas exportagdes sobre o PIB, tornan-
do o México o unico dos trés grandes paises a manter um elevado déficit de sua
balanca comercial, mais do que compensado por transferéncias de dinheiro dos
imigrantes mexicanos para as familias que permaneceram no México (as “remes-
sas”). Estas alcangam um montante consideravel, entre US$ 22 bilhoes e US$ 25
bilhdes por ano, conforme a conjuntura dos Estados Unidos, isto é, 2% a 2,5% do
PIB mexicano, e sdo de, alguma maneira, uma “boia de salva¢do” para o pais.

3.2 Uma desindustrializagdo precoce

O crescimento moderado durante um longo periodo é, quase sempre, acom-
panhado de uma desindustrializagdo, salvo quando o crescimento se acelera,
como foi o caso da Argentina nos anos 2000.
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Passado certo estagio de desenvolvimento é comum se constatar uma baixa
relativa de parcela do setor industrial no PIB em beneficio dos servigos, sem
que isso se traduza necessariamente em desindustrializacdo. Este termo é, em
geral, reservado a uma baixa absoluta do valor agregado da industria, o que ndo
se observa na Asia. Na América Latina, esse fendmeno tende a intervir muito
cedo, bem mais cedo do que nos paises avangados, dai o recurso a nogdo de
“desindustrializagdo precoce”. Ele se desenvolveu no Chile e na Argentina dos
anos 1970 a 1990. Um processo de reindustrializa¢do aconteceu, entretanto,
nos anos 2000 na Argentina. A despeito dos bons resultados de alguns setores
industriais, como o automobilistico e a aeronautica (Brasil e México), a indds-
tria petrolifera (Brasil) etc., a desindustrializa¢io se desenvolveu nos anos 2000
nesses dois paises. No México, a inddstria voltada para o mercado interno foi
atingida. O aumento da demanda interna nio levou a expansdo da produgio
industrial, mas ao sensivel aumento das importacdes de produtos industriais,
sendo que uma parte mais ou menos importante vem da China.

Brasil - Participacao da Industria de Transformacao no PIB (em %)

5

Projecao para
continuidade do
cenario atual: perda
de dinamismo da
economia doméstica

o LN o [Te) (@] LN o n o [¥al o N o n (e}

) o N = © 0 Ioa} o o o S 55 N N N

e 2 2 9 2 @ @ ¢ 2 8 KA’ £ R’ R
Fonte: IBGE. Elaboracdo: DECOMTEC/FIESP e DEPECON/FIESP

Varios fatores estdo na origem desse processo de desindustrializagéo.
Primeiro a tendéncia crénica a uma forte aprecia¢io da taxa de cimbio que favo-
rece as importacdes e age negativamente sobre o volume dos investimentos. Em
segundo lugar, a fraqueza relativa da taxa de investimento (inferior a 20% do PIB
para a maioria dos paises latino-americanos, enquanto ela se situa em torno de
45% na China) e o crescimento insuficiente da produtividade do trabalho expli-
cam, em grande parte, a deterioracdo da competitividade desses paises. A isso se
acrescentam o nivel insuficiente das infraestruturas (energia, transporte etc) e os
altos custos das transagoes devido ao peso burocratico, fonte de corrupgio.
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CADERNOS do DESENVOLVIMENTO, Rio de Janeiro, v. 8, n. 13, pp.257-277, jul.-dez. 2013 | @



As economias emergentes, o mergulho?

A perda de competitividade da América Latina em relacio a Asia

A competitividade se explica pela conjuncao de trés fatores: o nivel e a evolugao dos
salarios e da produtividade do trabalho, e a politica da taxa de cambio. Os trés fatores,
gue sao os determinantes do custo unitario do trabalho, atuam negativamente sobre a
competitividade na América Latina.

Na Ameérica Latina, o nivel dos salarios é relativamente elevado se comparado aos dos
principais paises asiaticos (numa proporcao de 7 para 1em relagao a China). O nivel de produ-
tividade do trabalho na inddstria € mais elevado do que na China. Mais precisamente, quando
se atribui o indice 100 para a produtividade média nos Estados Unidos em 2011, a produtivi-
dade do México seria de 25, a do Brasil de 22 e a da China somente de 10. As variagdes sao
importantes, mas assim como indicamos anteriormente, as dispersoes em torno da média
sao mais elevadas nas economias emergentes do que nas economias avancadas, de tal
maneira que alguns setores como a aeronautica e a industria automobilistica sdo competiti-
v0S nNdo apenas em relacao aos paises avangados, mas também em relacao a China. Por fim,
em geral a taxa de cambio é fortemente apreciada na América Latina, exceto na Argentina
nos anos 2000, enguanto na China é relativamente depreciada em relagdo ao dalar.

Os salarios progrediram muito ha alguns anos na China. Segundo a OIT (2012, p. 25), a
taxa de crescimento médio anual dos salarios foi de 13% entre 1997 e 2007 e de 11% entre
2008 e 2011, enquanto a da produtividade média foi de 9% e de 8,5% nos mesmos peri-
odos. As desigualdades salariais aumentaram; os salarios dos operarios nao qualifica-
dos — principalmente os salarios dos migrantes “ilegais” (mingongs) — cresceram menos
rapido do que as taxas de crescimento da economia. A reserva de mdo de obra é limitada
e a pressdo no mercado de trabalho aumentou. Gracas a circulacao das informacgées per-
mitidas pela internet, os migrantes “ilegais” podem mais facilmente se orientar onde as
ofertas de trabalho sao maiores e as remuneraces mais “elevadas”.

A evolugdo dos salarios nas economias emergentes latino-americanas também foi
mais rapida do que a da produtividade do trabalho entre 2004 e 2011. Mas esta dltima cres-
ce a um ritmo bem inferior ao dos paises asiaticos (0,02% em média anual no periodo, no
México, e 2,3% no Brasil). A taxa média de crescimento anual dos salarios foi mais fraca do
que na China: 0,3% no México, 3,1% no Brasil (OIT, p. 29). Enfim, a apreciacdo das moedas
em relacao ao délar na maioria dos paises latino-americanos, nos anos 2000 poderia se
constituir numa desvantagem no comércio com a China.

0 jogo entre esses trés fatores — salarios, produtividade e cambio — na América
Latina se traduz por uma alta relativa do custo unitario do trabalho em relagcao a China.
Em suma, a alta recente dos salarios na China, acima da produtividade, ainda ndo é
capaz de neutralizar a vantagem em termos de custo unitario do trabalho em relacao
aos paises latino-americanos e do conjunto dos paises emergentes (ver grafico), com
excecao de alguns setores industriais.
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Custo unitario do trabalho, indice 100 para os Estados Unidos
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Dessa constatagdo se poderia deduzir que a globalizagdo é responsa-
vel pela desindustrializa¢gdo na América Latina, mas entdo ndo se poderia
compreender por que em outros lugares ela se acompanha de uma indus-
trializagdo rapida. Na realidade, a globaliza¢ao, como tal, ndo é responsavel
pela desindustrializacdo de uns e pela industrializagdo de outros, é a manei-
ra de colocd-la em pratica que difere. Na China, o Estado é onipresente. Na
América Latina seu peso é bem mais fraco e suas intervengdes na economia
mais raras. Dirigismo de um lado, liberalismo relativo de outro explicam, ao
mesmo tempo, a industrializa¢do de uns e a desindustrializacdo de outros.

4. Da pobreza a classe média

Dos anos 1980 até 2000 o discurso dominante se fixou na extensio da pobre-
za e na necessidade de reduzi-la. H4 alguns anos, com a reduc¢ao da taxa de
pobreza, o discurso mudou. As economias emergentes teriam se tornado pai-
ses nos quais as classes médias dominam. O que realmente aconteceu? E o que
vamos examinar.

4.1 A pobreza em baixa

A pobreza é analisada nos paises em desenvolvimento de maneira absoluta,
diferentemente dos paises avangados, nos quais o enfoque se faz em termos rela-
tivos. Dois tipos de indicadores da pobreza absoluta sdo, em geral, utilizados:

exceto China

Pierre Salama
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os das institui¢des internacionais, em especial o Banco Mundial, e aqueles dos
governos nacionais. O Banco Mundial considera indigentes (pobreza extre-
ma) aqueles que tém uma renda inferior a US$ 1,25 por dia de paridade do
poder de compra, e pobres aqueles cuja renda néo vai além de US$ 2 por dia.
A utilizagdo da taxa de cAmbio de paridade do poder de compra permite fazer
comparagdes internacionais. No segundo tipo de indicadores sdo considerados
indigentes (pobreza extrema) pelos governos nacionais os individuos (as fami-
lias) que ndo conseguem obter no mercado uma quantidade de bens correspon-
dentes a um minimo de quilocalorias por dia, por causa de renda insuficiente.
Quando sua renda permite a aquisi¢do desses bens, mas néo lhes permite um
alojamento, o uso de transportes coletivos, nem se vestir de maneira satisfa-
toria, os individuos (as familias) sdo considerados pobres. Essa medi¢ido da
pobreza, extrema ou ndo, torna dificil comparagdes internacionais, quando
nada porque a composi¢do da cesta basica de consumo difere de pais a pais,
assim como os pregos dos bens que as compdem. Os dados construidos sobre a
pobreza pelos governos nacionais ddo, em geral, avaliacdes da pobreza superio-
res as do Banco Mundial. E o que vamos ver.

Reducdo da pobreza segundo o Banco Mundial

Pobreza extrema (em porcentagem da populacao):
menos de US$ 1,25 de paridade de poder de compra por dia

2003 2005 2007 2008 2009 2010
Argentina 9.8 4.6 2.7 1.9 2 0.9
Brasil 1.2 8.5 7.1 6 6.1 ND
Colombia 19.6 12.7 8.8 1.3 9.7 8.2
México ND ND ND 1.2 ND 0.7
China ND 16.3 ND 13.1 11.8 ND
india ND 41.6 ND ND ND 32.7

Fonte: Banco Mundial

Pobreza total (em porcentagem da populagao):
menos de US$ 2 de paridade de poder de compra por dia

2003 2005 2007 2008 2009 2010
Argentina 17.9 9.4 5.§ 3.8 3.4 1.9
Brasil 20.6 16.6 13.2 1.3 10.8 ND
Colémbia 32.7 23.5 17.7 20.9 18.5 15.8
México ND ND ND 5.2 ND 4.5
China ND 36.9 ND 29.8 27.2 ND
india ND 75.6 ND ND ND 68.8

Fonte: Banco Mundial
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Nos anos 2000 as pobrezas extrema e moderada diminuiram na China
e na América Latina mas ndo na India. Pode-se explicar essa reducio pela
conjuncao de trés fatores: (1) a taxa de crescimento — quanto mais elevada
ela for, mais facil de reduzir a pobreza; (2) o nivel das desigualdades de rendas
— quanto mais alto, mais dificil de reduzir a pobreza; (3) variagdo das desi-
gualdades — quanto mais as desigualdades aumentam, mais dificil de reduzir
a pobreza e vice-versa.

Coeficiente de Gini, curva de Lorentz e a evolugdo das desigualdades de rendas

O coeficiente de Gini & um indicador global de desigualdades que relaciona as porcentagens da populagao e
as porcentagens da renda distribuida. Populacées e rendas em porcentagens formam os dois lados de um
quadrado. Se 5% da populacao recebe 5% da renda, 10% recebem 10% etc., os valores das ordenadas e das
abscissas se situam na diagonal do quadrado. Este exprime uma igualdade perfeita. A distribuicao das ren-
das é mais ou menos desigual segundo o pais: 10% da populacdo recebem, por exemplo, 5% das rendas,
20% recebem 9% etc. O cruzamento das ordenadas e das abscissas define uma linha curva chamada curva
de Lorentz. Esta representa a distribuicdo pessoal das rendas. A superficie existente entre essa linha e a
diagonal, transportada para a metade da superficie do quadrado, constitui um indicador das desigualdades
chamado coeficiente de Gini. Quanto mais a curva de Lorentz se aproxima da diagonal, menor é a superficie
ocupada entre essa curva e a diagonal, revelando um coeficiente de Gini menos elevado, e vice-versa.

Evolucao das desigualdades de rendas do trabalho calculada pelo coeficiente de Gini 1995-2010
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Reducdo da pobreza segundo os dados nacionais

Na China nos anos 1950-70 o sistema social era pouco desigual, mas a taxa
de pobreza era consideravel. No fim dos anos 1970, com a decolagem do
crescimento, as desigualdades aumentaram. Num primeiro momento, o cres-
cimento elevado, assim como o baixo nivel de desigualdades, permitiram
uma rapida e importante reducgdo da pobreza. Em um segundo momento, o
aumento do nivel das desigualdades, bem como sua permanéncia foram res-
ponséveis por brecar a redugdo da pobreza e o efeito positivo do crescimento
foi progressivamente freado pelo jogo das desigualdades.

A redugao da pobreza na China ¢ real e importante, inclusive na zona
rural. Ela tende, entretanto, a desacelerar, enquanto se multiplica o0 nimero
de bilionarios em dolares: estes, segundo a revista Forbes, eram 69 em 2010 e
passaram a ser 115 em 2012.

Pobreza: uma medida discutivel
A pobreza é, sobretudo, concentrada na zona rural e porisso as desigualda-
des regionais sao grandes. Deve-se, entretanto, considerar os dados com
precaucdo por varias razoes.

Os dados chineses sobre as cidades e o campo sao contestaveis: os tra-
balhadores ilegais (mingongs) — entre 160 e 250 milhdes em 2011, segundo
diferentes estimativas —, sao registrados nos vilarejos de onde sao originarios
e ndo nas cidades onde trabalham, pois sao “ilegais”. Como esses trabalhado-
res sao em grande parte precarios, ndo sao contabilizados nas cidades em que
residem, e isso tende a reduzir de forma artificial o nivel da pobreza na zona
urbana, enquanto incha artificialmente o nivel de riqgueza da zona rural.

E a renda monetaria que os individuos tém ou nao tém que define a
pobreza. Essa definicao ndo compreende muitos aspectos. O nivel de mone-
tarizacdo é mais fraco no campo que na cidade, e parte da sobrevivéncia
passa por atividades fora do mercado, como o autoconsumo e a solidariedade
das familias. Por isso, ha uma superestimacao da pobreza na zona rural. Por
outro lado, essa definicao exclui os fatores subjetivos, como o sentimento de
exercer ou de ndo exercer seus deveres com a familia. Definido como pobre,
um individuo pode nao se sentir pobre, ou inversamente, definido como nao
pobre esse mesmo individuo pode ter a impressao de ser pobre.
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Depois de muitas revoltas dos camponeses e de operarios superexplorados,
com saldrios ndo pagos ou pagos com atraso, recusando as indignas condi¢des
de trabalho impostas, o governo chinés apostou na carta do apaziguamento
temendo que essas “explosdes de colera” suscitassem formas organizacionais
independentes, inaceitaveis pelo governo. Paralelamente o governo chinés faci-
litou a migragao de trabalhadores chineses para varios paises, com trés objeti-
vos: (1) relaxar, em algumas regides, a pressdo demografica ligada a escassez das
terras; (2) consolidar uma didspora capaz de facilitar a vinda de outros migran-
tes; (3) consolidar a presenca da China em vérios paises.

Na India, segundo os dados oficiais, a taxa de pobreza extrema teria sido
reduzida em 20 pontos entre 1983 e 2005 e diria respeito a 27,5% da populagio.
As causas dessa reducdo sio as mesmas da China, pois a India conhece, desde
os anos 1990, uma taxa de crescimento elevada e um aumento das desigualda-
des. Segundo o Banco Asiatico de Desenvolvimento, a taxa de pobreza seria de
54,8% no fim dos anos 2000, mas segundo o Banco Mundial seria mais eleva-
da: 68,8% em 2010. A pobreza estd concentrada no setor rural, em especial em
alguns estados situados no Norte e no Nordeste. Nas cidades ela atinge principal-
mente aqueles que tém um emprego informal de “estrita sobrevivéncia”. Enfim,
a pobreza é distribuida de maneira desigual entre as castas e as religides, o que
constitui em si “uma bomba-reldgio”, para retomar a expressio de Jaffrelot,
em 2011. Portanto, na India a taxa de pobreza permanece muito importante,
embora em leve decréscimo, e a soma de biliondrios passou de 49 a 55 entre
2010 e 2012, segundo a Forbes.

Na América Latina, a pobreza também diminuiu. Como indicamos,
os dados fornecidos pelos governos nacionais sao superiores aos calculados pelo
Banco Mundial. Segundo os dados nacionais, a pobreza extrema na Argentina
teria passado de 14,9% da populacio em 2004 a 1,9% em 2011, e a pobreza de
32,9% a 5,7% no mesmo periodo. Depois de 2007, no entanto, os dados sdo
menos confidveis na medida em que a taxa de inflagdo é bem subestimada.
No Brasil, a primeira teria passado de 13,2% a 6,1% e a segunda de 37,5% a
20,9%, entre 2001 e 2011. Por fim, no México a pobreza extrema permanece em
nivel elevado, com 12,6% em 2001 e 13,3% em 2010, e a pobreza diminui um
pouco, de 39,1% para 36,3% no mesmo periodo (Cepal, 2012). O nivel das desi-
gualdades muito elevado, o crescimento timido e a leve diminuigdo das desi-
gualdades explicam, a0 mesmo tempo, a diminui¢do da pobreza e sua modéstia
no longo prazo quando o comparamos com os paises asiaticos. O primeiro fator
dificulta uma diminui¢do da pobreza, os dois outros fatores atuam positivamen-
te, mas em menor grau. Todavia, as taxas de pobreza permanecem, em geral,
mais fracas na América Latina que nos paises emergentes asiaticos.

A diminui¢do das desigualdades e da pobreza ndo impede que o 1%
mais rico da populagdo tenha uma parte da renda aumentada, como se pode
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observar nos paises avancados ou na China. Para um mesmo coeficiente de
Gini pode-se, de fato, ter diferentes curvas de Lorentz. A diminui¢io da pobre-
za é compativel com a multiplicacdo dos milionarios e dos bilionarios. Segundo
Capgemini e Merrill Lynch Wealth Management, o nimero de milionarios
teria aumentado 7,5% no Brasil de 2010 a 2011, ou seja, mais que o PIB, e na
América Latina, 4,4% de 2011 a 2012.

4.2 As classes médias

Menos pobres, mais classes médias. Esse é o discurso que tende a se impor
hoje. Embora uma melhora dos niveis de vida tenha ocorrido, nio significa
que as classes médias tenham aumentado de maneira tio significativa.

As defini¢es de classe média feitas por economistas consistem em estabelecer
os patamares de renda minima e méxima, em geral sem levar em conta as relagoes
de produgio, os modos de consumo, os estilos de vida e os valores partilhados. Se
o nivel fixado é relativamente proximo da linha de pobreza, a classe média tende
a inchar com rapidez logo que a renda média aumenta. E o caso do Brasil, onde
a classe média constituiria de 52% a 57% da populagio. Entretanto, como Marcio
Pochmann (2012) mostra, 94% dos empregos criados entre 2004 e 2010 ofereciam
menos de 1,5 saldrio minimo. Como este tltimo aumentou muito e diminuiu a dis-
tancia que os separava da linha de pobreza, a maioria dos titulares desses empregos
vém assim, por defini¢do, engrossar a categoria da classes média.

Os patamares a partir dos quais os individuos fazem parte da classe
média variam segundo os economistas. Por exemplo, pertenceriam a classe
média individuos cuja renda se situa: (1) entre 0,75% e 1,25 vezes a renda
média de um pais, ou de um conjunto de paises; (2) entre o 3° e 0 9° decil;
(3) entre US$ 3 e US$ 13 por dia, a taxa de paridade de poder de compra, ou
entre US$ 10 e US$ 50, até mesmo US$ 100 por dia; (4) seja entre US$ 10 por
dia, e a renda correspondente ao 95° centil etc.

Obtém-se resultados diferentes segundo o critério escolhido. Para citar um
exemplo, a classe média no Brasil corresponderia, em 2007, a 24% da popu-
lagdo se fosse tomada como critério a faixa proxima da renda média, e equi-
valeria a 67% da populagéo se considerada a faixa de US$ 3 a US$ 13 (IADB,
2011). Segundo esse tltimo critério, a classe média na China entre 1990 e 2005
teria passado de 175 milhées a 800 milhdes de pessoas, e de 150 a 265 milhoes
na India. Se tomarmos, enfim, a faixa cuja renda fosse de US$ 10 a US$ 50 por
dia, mais plausivel, e considerando que 68% (dos quais 30,5% de pobres) dos
latino-americanos tém renda inferior a US$ 10 por dia, as classes médias e ricas
representariam 32% da populagio.

Além do interesse que esses critérios podem apresentar para estudos
de mercado, a discussdo sobre a importéncia das classes médias ndo é and-
dina. Faz pouco tempo que o discurso politico mudou: recorre-se menos a
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necessidade de reduzir a pobreza, e insiste-se mais nas classes médias. Depois
de se ter reduzido a pobreza, o aumento das classes médias pode entéo ser
interpretado como um sinal de eficacia das politicas econémicas adotadas.

Conclusdo: quais sdo os possiveis futuros?

Estariam as economias emergentes na véspera de graves dificuldades econo-
micas? A reducdo da taxa de crescimento e das exportagdes da China e da
India, a desaceleragio do crescimento e o retorno da pressio externa em mui-
tos paises latino-americanos seriam os primeiros sinais?

Na China, um conjunto de fatores desfavoraveis age em prol de uma desa-
celeragdo mais acentuada da atividade econdmica, até mesmo de uma crise:
(1) os mercados externos menos dindmicos e as dificuldades de passar de uma
especializagdo que se baseia na exportagdo de produtos de baixa intensidade
tecnologica para exportagdes mais sofisticadas; (2) certa incapacidade de passar
de um modelo de desenvolvimento a outro que se baseia mais na dindmica do
mercado interno, apesar da expansao da classe média; (3) investimentos muito
elevados e o custo crescente das capacidades de produgéo ociosas; (4) as dificul-
dades crescentes de controlar os conflitos sociais, mantendo ao mesmo tempo
a supremacia do Partido Comunista chinés; (5) certa opacidade nas decisdes
governamentais favorecendo a corrup¢do incontrolavel.

As consequéncias de uma desacelera¢io da atividade econémica sobre os
precos das matérias-primas e os volumes trocados ja comegam a se fazer sentir
pelas economias emergentes latino-americanas e por muitas economias africanas.
Se o crescimento da China devia cair muito (hipdtese de “hard landing” feita por
muitos economistas hoje), as consequéncias econdmicas para esses paises seriam
ainda mais sérias. Se, ao contrério, a China e a India conseguirem controlar a
mudanga do regime de crescimento, atuando sobre o consumo interno, sobretu-
do o das classes médias, mais do que sobre o investimento e as exportagdes, suas
taxas de crescimento ndo alcangariam provavelmente os mesmos niveis do passa-
do e suas importagdes de bens de consumo duraveis aumentariam.

A América Latina tornou-se muito dependente das exportagdes de
suas matérias-primas a pre¢os e volumes muito elevados, e o México, das
transferéncias de renda de seus trabalhadores emigrados para os Estados
Unidos. Basta que a conjuntura mude na China para que reapareca a pressio
externa, fator que alguns emergentes latino-americanos tinham conseguido
flexibilizar ao se reprimarizarem. Basta uma desaceleragdo da ativida-
de nos Estados Unidos para que as transferéncias de dinheiro se tornem
mais raras no México — muitos imigrantes mexicanos ficam desempre-
gados — e que o déficit de sua balanca de contas correntes aumente. O
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alivio da pressdo externa dos anos 2000 pode, entdo, se transformar no
seu contrario. A pressdo externa pode agir novamente e conduzir, como
no passado, a politicas chamadas de “stop and go” (depreciacdo da moeda,
recessdo, queda dos salarios, aumento de empregos informais, retomada,
reapreciacdo da moeda), todavia com certa incapacidade para desenvol-
ver suficientemente as exporta¢des industriais devido a desindustrializa-
¢do sofrida nesses ultimos anos.

As manifestagbes “inesperadas” reunindo jovens portadores de certas
exigéncias como moralizagdo da vida publica, maior esfor¢o quanto as
infraestruturas (educagao, satde, transporte) se multiplicaram no México
em 2012 na véspera das eleicdes presidenciais, e no Brasil em junho de
2013. Além do mito veiculado pelos governos e as midias sobre a capa-
cidade desses paises de vencer a pobreza, de se tornarem paises de clas-
se média, e serem os “Eldorados” para os investidores estrangeiros, essas
manifestacdes sdo reveladoras do profundo mal-estar que atravessam
essas sociedades em busca de mais inclusao.

§
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